
(gain de 50 euros pour          

LEADER DE LA RECOMMANDATION 
D’AFFAIRES EN AUVERGNE
Développez votre entreprise grâce à une méthode 
éprouvée depuis 1985 et un réseau de plus de 18 000 
Membres en France et en Belgique francophone.   



Des Groupes avec 1 
représentant unique 
par métier.

Des ressources et 
un accompagnement 
régulier.

Une équipe soudée, issue du terrain, constituée d’Experts de la Méthode BNI.
La vision inspirante de son Directeur Régional, Nicolas PARIZE, au service de nos 
valeurs fondamentales :

- L’engagement total envers nos Membres et leur Réussite
- L’innovation constante des outils mis à leur disposition
- Une offre de formation toujours plus importante
- Des interlocuteurs dédiés pour que chaque Membre soit accompagné
- La collaboration active dans les groupes de Directeurs proches des Membres
- La volonté de créer toujours plus de liens positifs et constructifs
- Un enthousiasme jamais démenti

Un réseau de professionnels local, national et international 
présent depuis 12 ans en AUVERGNE, fort de plus de 800 
Membres répartis dans une trentaine de Groupes.

Une méthode structurée et perfectionnée depuis presque 40 
ans.



POURQUOI 
NOUS 
REJOINDRE ? 

NOS MEMBRES PLEBISCITENT… 

L’engagement des membres au sein de la Communauté BNI

La confiance qui se développe au fil des réunions

Le HappyBusiness 

Le dynamisme alliant bienveillance et professionnalisme 

L’exclusivité métier 

L’efficacité de la Méthode qui accélère la croissance de l’Entreprise 

Les résultats chiffrés, vérifiables

L’innovation constante

Le développement de leur réseau via BNI & les visiteurs 

Le sentiment de n’être plus jamais seuls

L'implication dans l’Écosystème Entrepreneurial

La possibilité d’être reçu dans n’importe quel groupe du Monde 

L’application qui les met directement en contact 

Le support de réunion toujours plus convivial et simple à utiliser

se transforment en vente ?

55%
recommandations

des

Savez-vous que

Source : Deloitte

+37%
fidélisation clients
Le taux de rétention des 
clients recommandés est 
37% plus élevé que les 
autres. 

de

Source : Déclaration Membres BNI 
décembre 2022 sur 12 mois

4 foisplus de ventes
Le taux de conversion des 
recommandations est 4 fois 
plus élevé que ceux de tout 
autre canal marketing. 

Source : Marketo



de 
ROI

(gain de 50 euros pour          
1 euro dépensé) contre 2/1 
pour la publicité sur Google 
ou Facebook.
Sources : analyse statistique à partir 
des données déclarées fin de 2021 + 
Hubspot + contentwritingjobs.com

Source : Wharton Business School

de valeur ajoutée
La valeur moyenne d’un 
client recommandé est 16 % 
plus élevée que celle d’un 
client qui ne l’est pas. 

67% ont entre 35 et 55 ans

50% ont entre 2 et 15 
personnes dans leur entreprise

95% développent leurs affaires
en local et régional

Nos Membres 
en quelques chiffres

Les informations et statistiques contenues dans ce document sont à titre informatif. BNI n'est pas responsable des erreurs ou omissions, ni des résultats obtenus à partir de l'utilisation de ces informations.

DES BENEFICES PARFOIS MECONNUS
La participation hebdomadaire aux réunions permet 
des interactions nombreuses entre les Membres. Il en 
ressort de multiples gains en termes de développement 
personnel.
La prise de parole devant les Membres et leurs Visiteurs, 
les temps de conférences individuelles offrent des 
opportunités importantes pour de nouveaux partenariats. 

Les échangent rapides optimisent la capacité des 
participants à s’exprimer avec aisance et souvent 
beaucoup d’humour devant n’importe quel auditoire. 
Nombreux sont ceux qui déclarent avoir, maintenant, un 
discours plus construit et synthétique lorsqu’ils 
parlent de leur métier. Résultat, leur contact client 
gagne en efficacité et en clarté.

A l’heure où 80% des Entrepreneurs se disent intéressés 
à l’idée de rejoindre un groupe de Recommandations 
d’Affaires, BNI Pays des Volcans se positionne 
clairement en tête des opportunités BUSINESS.

+ 16%

POUR NOUS REJOINDRE OU SIMPLEMENT VISITER 
UN GROUPE  :

mail to : nicolas.parize@bnifrance.fr     ou       

POUR NOUS SUIVRE :




